
 
  

Модуль Дни обучения Подтемы 

I модуль: 

Стратегическое 

планирование 

в небольшой 

компании 

  

1-й день: Я – 

предприниматель. 

Бизнес-идея и 

амбиция 

Введение в программу обучения 

Презентация уездного центра 

развития 

Я как предприниматель 

Моя бизнес-идея и видение 

Рынок и конкуренция 

2-й день: Развитие 

бизнес-модели. 

Стратегия. Дизайн 

продукта/услуги 

Бизнес-модель 

Стратегия 

Развитие бизнес-модели и 

стратегии, История практика 

Дизайн продукта/услуги 

История практика 

Связи между бизнес-моделью и 

бизнес-планом 

Итоги и объяснение домашней 

работы 

II модуль: 

Маркетинг и 

продажи 

3-й день: 

Маркетинговая 

стратегия 

Взгляд назад на предыдущий 

модуль обучения 

Роль маркетинга в достижении 

целей 

Маркетинговая концепция в 

направленном на клиента 

маркетинге 

Оптимальные маркетинговые меры 

для начинающего предприятия 

4-й день: 

Стратегические 

продажи и 

психология продаж 

Метод продаж в зависимости от 

бизнес-модели 

Моя короткая презентация 

Психология продаж 

История практика 

Составление плана продаж 

Итоги и объяснение домашней 

работы 

III модуль: 

Управление 

финансами и 

планирование 

финансов 

5-й день: 

Финансовая 

отчетность и 

бухгалтерия. Анализ 

окупаемости 

Взгляд назад на предыдущие 

модули обучения 

Финансовая отчетность и 

бухгалтерия 

Анализ окупаемости 

6-й день: Налоги и 

планирование 

бюджета 

Налоги, связанные с 

предпринимательством 

Что делать, чтобы налоги были в 

порядке (презентация Налогового 

департамента) 

Планирование бюджета 

7-й день: 

Составление 

финансовых 

Планирование и оценка 

инвестиций 



Модуль Дни обучения Подтемы 

прогнозов и 

финансовый анализ 

Составление финансовых 

прогнозов 

Финансовый анализ 

История практика 

Итоги и объяснение домашней 

работы 

IV модуль: 

Управление. 

Презентации 

бизнес-планов 

1-й день: Команда и 

руководитель. 

  

Взгляд назад на предыдущие 

модули обучения 

Роль руководителя и управление 

собой 

Команда и партнеры 

Знай своего работника и/или 

партнера по сотрудничеству 

Беседа о развитии и исследование 

удовлетворенности на предприятии 

2-й день: 

Презентации бизнес-

планов 

История практика 

Презентации бизнес-планов и 

обратная связь 

Итоги программы обучения 

 


